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Vervolg Masterclass

Coachend Adviseren

EN NU VERDER

In de eerste module van de Masterclass Coachend
Adviseren stond je opdrachtgever centraal.

We hebben veel aandacht besteed aan vraag- en
luistertechnieken waarmee je de denkkracht van je
opdrachtgever kunt activeren.

In dit Vervolg van de Masterclass Coachend
Adviseren sta jij als adviseur centraal. Je bent als
adviseur immers je eigen instrument. Wat heb jij
als mens nodig om je verder te ontwikkelen in je
coachende adviesvaardigheden?

DE OPZET

De Vervolg Masterclass Coachend Adviseren
bestaat uit 2 aaneengesloten trainingsdagen met
een overnachting in een hotel in een bosrijke om-
geving. We sluiten de masterclass af met de over-
handiging van het certificaat.

DATAEN TIJDEN

Op de website van www.vandewijz.nl vind je de
actuele data waarop de Masterclass wordt gegeven.
De eerste dag start om 9.30 uur en eindigt om
19.00 uur met een diner. We starten de tweede
dag met het ontbijt om 8.00 uur en eindigen om
16.00 uur.

LOCATIE

Hotel in een bosrijke omgeving in het midden van
het land. Gegevens volgen na inschrijving.

INVESTERING

De kosten bedragen € 1.450,- exclusief 21% btw.
Hiervoor krijg je:

e 5 dagdelen training.

e Een overnachtingen inclusief ontbijt, 2x lunch
en diner.

e Koffie, thee, water en twee drankjes bij het
diner.

Korting

Als oud-deelnemer aan een Van de Wijz opleiding
geven we jullie 10 procent korting. De prijs wordt
dan € 1.305,- exclusief 21% btw




I BIJEENKOMST DAG 1

e Hoe zorg je ervoor dat je als adviseur met
positieve energie je werk kunt doen

Wat is de kracht van coachend adviseren

Wat wil je verder ontwikkelen in je coachende
adviesvaardigheden

Aan de hand van een Leerkompas breng je
je ontwikkelwensen in beeld. En formuleer
je concreet ander gedrag dat je wilt gaan
oefenen in je werkpraktijk.

Hoe zet je coachend adviseren in in de
verschillende adviesfasen

Hoe schep je helderheid over jouw cirkel van
invloed als adviseur en de cirkel van invlioed
van je opdrachtgever

De waarheid van non verbaal luisteren

| BIJEENKOMST DAG 2

e Breinvoorkeuren voor gevorderden.

Hoe ga je als coachende adviseur om met
opdrachtgevers met botsende breinvoorkeuren.
Wat doe je bij onderlinge irritatie of weerstand

tussen je opdrachtgevers.

e De kracht van dissociéren.
Het trainen van je empathische nulstand.

e Je waarden in beeld.

Je ontwikkelt je persoonlijke waardenkompas.
Dit kompas helpt je bij het maken van keuzes
en het stellen van grenzen aan je eigen gedrag
en het gedrag van de ander. Bovendien ver-

stevigen je waarden je zelfvertrouwen.

MEER WETEN
Voor meer info over de Vervolg Masterclass

Coachend Adviseren kun je bellen of mailen
met de trainers.

Wilma Kossen:
S, 06-22471082
M wilma@vandewijz.nl

Gonda Duivenvoorden:

S, 06 -12 74 64 31
X gonda@vandewijz.nl

www.vandewijz.nl



